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Deutsche Bank

Sprechen Sie jetzt mit uns über Ihre Baufinanzierung:
Immobilienmesse & Beratung
Samstag, 12. November 2016,
11.00 bis 17.00 Uhr
Filiale Wuppertal, Friedrich-Ebert-Straße 1–11,
42103 Wuppertal, Telefon (0202) 390-0

Die richtige Immobilie.

Und die passende Beratung.

Anbieter: Deutsche Bank AG, Taunusanlage 12, 60325 Frankfurt am Main und Deutsche Bank 
Privat- und Geschäftskunden AG, Theodor-Heuss-Allee 72, 60486 Frankfurt am Main.
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Kartell by Laufen ist ein integriertes Gesamtbadprojekt der beiden
Markenhersteller Kartell und Laufen, das das Badezimmer im
Sinne einer zeitgemäßen Wohnumgebung neu interpretiert. 

Seit ihrer Einführung wird die ikonenhafte Badkollektion weltweit
erfolgreich vom Markt angenommen, denn sie unterscheidet sich
in Sachen Design, Innovation, Material, Qualität, Emotion,
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KARTELL
by 
Laufen

Glamour und Farbe deutlich von anderen Konzepten. Kern ist der
Dialog der beiden Marken und ihrer bevorzugten Werkstoffe:
Transparenter Kunststoff und SaphirKeramik nähern sich hier auf
unnachahmliche Weise einander an und verwandeln das Badezim-
mer mit bislang unbekannter Leichtigkeit, schlichter  Eleganz und
Farbenfreude in einen echten Lebensraum. Neu bei Kartell by
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Foto | LAUFEN

Mehr Informationen im Internet unter www.laufen.com
oder vor Ort bei: von der heyden bäder + mehr, In der Krim 12,
42369 Wuppertal, Tel. 0202 – 464619, Mail: info@heyden.de 

Stormstraße 11–17
42327 Wuppertal Fax 0202 – 2 78 78 78
info@tueren-heldmann.de www.tueren-heldmann.de

Tel. 0202 – 2 78 78-0

…öffnet Räume

Eine der größten Türenaustellungen in NRW

� Große Ausstellung:

- über 100 Türelemente
- über 300 Garnituren

� Großes Lager:

Türen, Zargen, Furniere,
Leisten, Schlösser, Bänder, 
Glas und vieles mehr...

� Sondergrößen
und Änderungen
kurzfristig lieferbar

über 150 Jahre TÜREN Heldmann

� � �� �� �� �

Laufen sind ein 90 cm und ein 120 cm breiter Waschtisch jeweils
mit Ablage rechts sowie ein asymmetrisches Handwaschbecken im
Format 46 x 28 cm mit Armaturenbank links oder rechts. Alle
neuen Waschtische sind aus Laufens innovativer SaphirKeramik
gefertigt und sprechen die kollektionstypische, rechtwinklige
Formensprache mit feinen, definierten Kanten und Ecken, die von
dem italienischen Designerpaar Ludovica und Roberto Palomba
entwickelt wurde. 

Funktionelle Highlights der SaphirKeramik-Waschtische sind der
schmale umlaufende Rand, der das Überschwappen von Wasser
eindämmt, sowie die versteckten Abläufe, die optional mit einer
ebenfalls versteckten Überlauffunktion kombiniert werden kön-
nen. Dank der Rezeptur der SaphirKeramik, die die Keramik
außerordentlich hart und biegefest und damit tauglich für den har-
ten Alltag macht, besitzen die Waschtische auch alle sonstigen
Vorzüge klassischer Sanitärkeramik: Neben absoluter Hygiene ge-
hören dazu die Unempfindlichkeit des Materials gegen scharfe
Reiniger und mechanischen Abrieb, eine lange Lebensdauer sowie
die Sicherheit beim Handling von Trinkwasser.

Passend zu den neuen Handwaschbecken kann ein neues Unter-
baumöbel kombiniert werden: Dank platzsparendem Siphon ver-
birgt sich hinter dessen Tür ausreichend Platz, etwa für

Handtücher und andere Utensilien, die im Gästebad benötigt wer-
den. Auch zu den beiden neuen, 90 und 120 cm breiten Wasch-
tischen ist jeweils ein geräumiges Unterbaumöbel erhältlich, bei
dem zwei sanft schließende Schubladen für leicht zugänglichen
Stauraum sorgen. Erhältlich sind die Möbel in den Farben Weiß,
Schwarz und Orange glänzend, in Grau matt sowie in Pflaume und
Bordeaux glänzend. 

Neue Optionen hält auch das Zubehörprogramm von Kartell by
Laufen parat, denn der beliebte runde Spiegel All-Saints mit plis-
siertem Rand ist nun auch mit indirekter LED-Beleuchtung für die
transparenten Varianten Bernstein, Orange tangerine und Kristall-
klar wählbar – faszinierende Farb- und Lichtspiele garantiert. Neu
ist auch die Farbvariante Kupfer für den unbeleuchteten All-Saints
Spiegel, der bisher schon in Bernstein, Orange tangerine,
Kristallklar, Silber, Gold und 24-karätig vergoldet für gute Laune
im Bad zu sorgen wusste.
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Ingenieur- und Vermessungsbüro · Gesellschaft mit beschränkter Haftung

über 35 Jahre Erfahrung
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Gegensätze ziehen sich an
Holz und Eisen gehen bei Naturholzmöbeln eine perfekte Symbiose ein

(epr) Nach Hause kommen, die Schuhe ausziehen und durchat-
men: In den eigenen vier Wänden können wir nach einem stressi-
gen Tag entspannen und die Seele baumeln lassen. Das gelingt umso
besser, je wohnlicher und wohngesünder die Räume gestaltet sind.
Farben spielen dabei eine wichtige Rolle, etwa die der Wände oder
des Bodenbelags. Aber auch die Möbel sollten mit Bedacht ausge-
wählt werden und zu unserer Persönlichkeit passen.

Während Holz durch seine Maserung eine warme und rustikale
Optik hat, wirkt Eisen aufgrund der glatten Oberfläche kühl und
elegant. Getreu dem Motto „Gegensätze ziehen sich an“ vereint das
österreichische Traditionsunternehmen Voglauer das Beste beider
Werkstoffe zu einer natürlichen, nachhaltig produzierten Möbel-
kollektion: V-Organo, das sind Tische, Betten, Schränke und Kom-
moden, die ein Stück Natur in unser Zuhause bringen. Mit viel
Liebe zum Detail und handwerklicher Präzision entstehen außer-
gewöhnliche Unikate, die nicht nur gut aussehen, sondern auch
praktischen Mehrwert bieten. Beispiel Lowboard: Während sich
die Lamellen zugleich als Griffmulden nutzen lassen, sorgt eine
dezente Klappvorrichtung dafür, dass die Kabel von TV-Gerät oder
Hi-Fi-Anlage so gut wie unsichtbar bleiben. Viel Stauraum bietet
der Couchtisch, der höhenverstellbar ist und wahlweise mit einer
Innenbeleuchtung im Klappenfach geliefert wird. Ein weiteres
Highlight der Kollektion ist der Raumteiler, dessen magnetische
Inneneinteilung ganz nach Belieben an die persönlichen
Bedürfnisse angepasst werden kann. Für welche der innovativen
Multitalente wir uns auch entscheiden – sie alle laden zum
Wohlfühlen ein! Denn die organische Linienführung, die an

Formbilder aus der Natur erinnert, entspricht ganz unserem
Bedürfnis nach Ursprünglichkeit, Natürlichkeit und Authentizität.
Dem entgegen kommt auch der spannende Kontrast von Holz und
Eisen: Beide Materialien gehen bei Voglauer eine perfekte Sym-
biose ein und unterstreichen den einzigartigen Charakter der
Möbellinie aus dem Salzburger Land. 

Mehr Informationen zu V-Organo sowie weitere Einrichtungs-
ideen gibt es unter www.voglauer.com

Fotos | epr / Voglauer 
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Hildener Straße 28 + 30, 42329 Wuppertal-Vohwinkel

Geplante Bezugsfertigkeit: Frühjahr 2018!

Neubau von 4 Penthouses und 10 Eigentumswohnungen
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Kleiner Werth 34, 42275 Wuppertal

Fon  0202/ 69 39 19 46

Fax  0202/ 69 39 19 47

www.idee-pe.de

Projektentwicklungs- und

Investitionsgesellschaft mbH

www.ideehomes.dewww.ideehomes.de

      

   

      



Am Samstag, den 12. November 2016, findet die traditionelle

Immobilienausstellung der Deutschen Bank Wuppertal in der

Friedrich-Ebert-Straße 1-11 statt. Von 11 Uhr bis 17 Uhr

präsentieren diverse regionale Aussteller ihre Angebote.

Architekten, Bauträger, Hausanbieter, Modernisierungsspe-

zialisten und Energieexperten beraten mit ihrem umfassenden

Fachwissen künftige Bauherren, Immobilienbesitzer und

Eigenheimkäufer und stehen für persönliche Gespräche zur

Verfügung. „Die Bauzinsen sind immer noch sehr niedrig.

Bei Kunden mit einem Immobilienwunsch erleichtert das

häufig die Entscheidung, jetzt ihren Traum vom eigenen

Heim zu realisieren“, so Rene Sarrach, Leiter Spezialberatung

Baufinanzierung bei der Deutschen Bank im Marktgebiet

Wuppertal und ergänzt: „Durch das niedrige Zinsniveau ist

der Anreiz hoch, die Eigenkapitalquote gering zu halten. Wir

empfehlen jedoch nach wie vor eine Finanzierung mit einer

Eigenkapitalquote von mindestens 20 Prozent. Eine Baufinan-

zierung muss vom Kunden nachhaltig finanzierbar sein.

Grundvoraussetzung ist daher eine umfassende Beratung.

Dann steht dem Wunsch nach den eigenen vier Wänden

praktisch nichts mehr im Weg.”

Künftige Eigenheimbesitzer können bei der Immobilienaus-

stellung angesichts vielfältiger Finanzierungsmöglichkeiten

und möglicher Risiken das Know-how erfahrener Fachleute

Immobilienausstellung am 12. November 2016 von 11 Uhr bis 17 Uhr in der
Friedrich-Ebert-Straße in Wuppertal. Regionale Aussteller informieren
und beraten zum Thema „Bauen – Kaufen – Finanzieren“.

Deutsche Bank Wuppertal 
veranstaltet Immobilienausstellung
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Auszug aus unserem exklusiven Immobilien-Angebot

Wuppertal-Elberfeld Velbert-Innenstadt

Solingen-Höhscheid Ihr Ansprechpartner

Rohdiamant am Rande des Briller
Viertels, schöne Altbau-ETW, Bau-
jahr 1900 – 2010 modernisiert.
5 Zi., Wfl. ca. 119 m² + 5 m² Nfl.
Hohe Decken, hochwertige EBK,
2 Balkone, begehbarer Kleider-
schrank. Denkmalschutz, kein
Energieausweis erforderlich.

KP 129.000,– EURO
zzgl. 3,57% Käufercourtage
inkl. gesetzl. MwSt.

Postbank Immobilien
Jochem Cornelius
Gathe 99-101
42107 Wuppertal
Tel. 0202 – 2 45 62 83
Mobil 0172 – 2 19 83 69
jochem.cornelius@postbank.de

Gepfl. Wohn- und Geschäftshaus,
Bj. 1900 – 2005 modernisiert.
2 Wohneinheiten + 1 vermietete
Gewerbeeinheit. Wfl. ca. 197 m²,
Gesamtfläche ca. 282 m², Grund-
stück ca. 386 m²,  5 Stellplätze.
Hauptenergieträger: Gas, 
Energiebedarf: 271,7 KWh(m²a) 

KP 339.000,– EURO
zzgl. 3,57% Käufercourtage
inkl. gesetzl. MwSt.

Stilvolles Mehrfamilienhaus, mit
Garage, Garten und Werkstatt.
Baujahr 1938, 2003 umfassend
saniert, rund 223 m² Wfl. auf drei
Wohneinheiten. 72 m² Werkstatt,
Grundstück 386 m². 
Hauptenergieträger: Öl
Energiebedarf: 109,4 KWh(m²a)

KP 229.000,– EURO
zzgl. 4,76% Käufercourtage
inkl. gesetzl. MwSt.

nutzen. Sie helfen, eine Baufinanzierung auf die persönlichen

Bedürfnisse abzustimmen und in die gesamte finanzielle

Lebensplanung einzubetten. Gemeinsam mit den Experten ist

etwa zu klären, wieviel Fremdkapital benötigt wird, wie hoch

die monatliche Gesamtbelastung sein darf, welche Zinsbin-

dung zu wählen ist, und wie bestehende Bausparverträge

oder Lebensversicherungen in das Finanzierungskonzept ein-

bezogen werden können. 

Rene Sarrach, Leiter Spezialberatung Baufinanzierung, 
Deutsche Bank Marktgebiet Wuppertal



Immer wieder ausgezeichnet beraten –
Bestnoten für Postbank Immobilienmakler

Sie haben viel in Ihre Immobilie investiert. Jetzt soll sich der
Verkauf lohnen. In den eigenen 4 Wänden steckt eine Menge
Kapital und auch Herzblut, schließlich war es in der Regel lange
Zeit das Zuhause. Postbank Immobilien hat die Erfahrung eines
Bankenvertriebes und die Ausrüstung eines bundesweiten Netz-
werkes.

„Wir sind nicht nur im Immobilienmarkt zuhause, sondern wissen
auch, wie es in der Finanzwelt aussieht. Und nicht zuletzt  ist unser
Vorteil die hervorragende Ortskenntnis jedes Viertels”, betont
Jochem Cornelius, Vertriebsleiter von Postbank Immobilien in
Wuppertal. „Mit einem persönlichen Gespräch fängt es an, um
viele Fragen der Kunden zu beantworten, Wege aufzuzeigen, Ziele
abzustecken. Schließlich verkauft man in der Regel nur einmal im
Leben sein Haus oder seine Wohnung”, so Cornelius weiter.

10 | CASA NOVA Sonderveröffentlichung



Beyeröhde 1  ·  42389 Wuppertal  ·  Tel. (02 02) 60 00 55  ·  Fax (0202) 60 80 50 8
info@immobilien-wuppertal.de  ·  www.immobilien-wuppertal.de

Sie suchen den richtigen Wert
Ihrer Immobilie, weil Sie über
den Verkauf nachdenken?

Dann finden Sie hier Ihren
Qualitätsdienstleister. 
Vor jedem Verkauf erhält der
Verkäufer eine schriftliche
Werteinschätzung nach
tausenfach bewährtem
Verfahren.

Sprechen Sie uns
unverbindlich an!

Unser Team mit ausgebildeten Spezialisten steht sowohl im Wohnungsbereich als auch im Gewerbebereich
an Ihrer Seite – Immobilienvermittlung, Projektentwicklung, Sachverständigenwesen und 
Immobilienverwaltung – und das Ganze selbstverständlich mit höchster Integrität und absoluter Diskretion.

Massiver Winkelbungalow mit Ein-
liegerwohnung in Höhenlage von
Schwelm. Großes Ein- bis Zweifami-
lienhaus, Baujahr 1971, Massivbau-
weise, 2.199 m² Grundstück (inkl.
698 m² Reserve-Bauland). Gepflegt,
3 große Garagen, Wfl. ca. 178 m² +
60 m² Terrasse, 160 m² Nfl., Öl-Zen-
tralheizung, Wärmedämmverbund-
system, parkähnlicher Garten. Ener-
gieausweis: Bedarfsausweis, Ener-
gieverbrauchswert: 144,9 kWh/(m2a),
Energieeffizienzkl.: E, Baujahr: 1986
Kaufpreis € 449.000,-

Wuppertal: Doppelhaushälfte mit
kleinem Grundstück zum groß-
artigen Preis.Doppelhaushälfte,
Baujahr 1928, 1-2-Familienhaus, 
Gesamtwohnfläche 178 m², 170 m²
Grundstück. 3 Terrassen, Gas-Zentral-
heizung, zeitgemäße Ausstattung,
Kunststofffenster isolierverglast,
Wärmedämmung, Tageslichtbäder.
Energieausweis: Verbrauchsausweis,
Energieverbrauchswert: 
160,4 kWh/(m2a), Wesentlicher Ener-
gieträger: Gas, Baujahr: 1986
Kaufpreis € 189.000,-

Stilvolle Altbauwohnung mit Cha-
rakter – Nähe Barmer Anlagen in
Wuppertal. Repräsentatives Villen-
gebäude, Baujahr 1927 mit 4 Wohn-
einheiten. Eigentumswohnung im
1. OG mit 3 Zimmern, KDB und
Dachterrasse. Hell, großzügig und
hochwertig ausgestattet. 105 m²
Wohnfläche, Ölzentralheizung und
Isolierfenster, Tageslichtbad mit Ter-
rassenaustritt, gemeinschaftliche
Sauna. Der Energieausweis ist in
Vorbereitung.
Kaufpreis € 139.000,-

Wir suchen
ffüürr vvoorrggeemmeerrkkttee Kunden

Mehrfamilienhäuser

Einfamilienhäuser

Tel. (0202)
60 00 55

� � �� �� �� �

„Wichtig für den Verkaufserfolg sind mehrere Punkte: Fotos, denn
ein Bild sagt mehr als 1000 Worte, ein attraktives, aber reales
Exposé, die Internet- und die Zeitungswerbung und der große
Kundenstamm aus der Postbank und der BHW Bausparkasse. Und
natürlich die Bereitstellung aller Unterlagen, die heutzutage für
den Verkauf und die Finanzierung benötigt werden. Da sind die
Verkäufer häufig sehr überrascht. Ist ein Käufer gefunden, haben
wir selbstverständlich die Bonität des Interessenten geprüft, eine
Finanzierungszusage vorgelegt. Der Verkaufsvertrag ist Punkt für
Punkt vorbereitet und abgestimmt, wir klären offene Punkte zwi-
schen Käufer und Verkäufer, koordinieren Termine und begleiten
die Kunden zum Notar. Qualität in der Arbeit und Qualifikationen
der Mitarbeiter sind uns wichtig. Deshalb lassen wir uns auch von
Kunden bewerten”, betont Jochem Cornelius.

Das Ergebnis ist auf www.makler-Empfehlung.de nachzulesen.
Jochem Cornelius (links), Vertriebsleiter von

Postbank Immobilien Wuppertal und sein Team

Foto | Postbank Immobilien Wuppertal
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...Deutsche Bank Wuppertal

Immobilienausstellung 2015

Impressionen...



Fotos | Deutsche Bank Wuppertal
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ANTE hat die richtigen Fenster für Sie. Denn unsere Fenster und Türen 
sind gemäß der Widerstandsklasse RC2 / RC3 geprüft, die in der Kriminalpoli-
zeilichen Empfehlungsliste für einbruchhemmende Bauteile geführt werden. 
Vereinbaren Sie einen Beratungstermin mit uns unter 0202 702071 oder 
besuchen Sie uns auf www.ante-fenster.de
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„Hilfe, wir haben ein Haus geerbt!“
„Die Makler mit Herz“ beraten diskret und kompetent beim Immobilienverkauf

Sonderveröffentlichung

Gehören auch Sie zu den Menschen, die ein Haus geerbt haben?
Vielleicht handelt es sich bei dem Erblasser sogar um Ihre Eltern
oder um einen lieben, nahen Verwandten. In einem solchen Fall ist
es ganz normal, dass Sie viele Erinnerungen mit Ihrer
Erbimmobilie verbinden. An Ihre eigene Kindheit, an einstige
Besuche oder Erlebnisse dort.

Nachdem die erste Trauer verarbeitet und die zahlreichen Formali-
täten abgewickelt sind, geht es nun darum zu klären, was mit dem
Erbe geschehen soll.

Wer nicht beabsichtigt, das Objekt selbst zu nutzen, muss sich
überlegen, ob es verkauft oder vermietet werden soll. Auch
andere Fragen müssen geklärt werden: Was soll mit dem Inventar
geschehen? Wieviel ist das Objekt überhaupt wert? Gibt es etwa
einen Reparaturstau und wer pflegt wöchentlich den Garten?

„Häufig ist es die beste Entscheidung, eine geerbte Immobilie zu
verkaufen. Denn das löst beispielsweise alle Probleme der Erben-
gemeinschaft, da durch den Verkauf alle Anteile ausbezahlt werden.
Der Erlös kann aber auch mögliche eigene Belastungen verringern
oder das Kapital für den Kauf einer anderen Immobilie einbrin-
gen”, erläutert Elisabeth Grotebrune von grotebrune immobilien
in Wuppertal.

„Wer die geerbte Immobilie zu lange behält, kann daraus sogar
Nachteile haben: Die laufenden Unterhaltskosten für die Erb-
immobilie belasten zusätzlich das monatliche Budget. 

Weitere Informationen unter:

grotebrune immobilien im Vierwändewerk, 

Friedrich-Ebert-Straße 141, 42117 Wuppertal,

Tel. 0202 – 511 95 44, Mobil 0173 – 68 66 127 

oder im Internet unter: www.grotebrune-immobilien.de

Fotos | grotebrune immobilien

Ein eingespieltes Team: Elisabeth und Bernd Grotebrune begegnen

ihren Kunden mit viel Einfühlungsvermögen und Fachkompetenz.

Daher stellt sich ganz schnell eine wichtige Frage: Was soll
nun werden? Als neutrale Berater können wir Menschen in
dieser emotionalen Phase unterstützen“, erklären Elisabeth und
Bernd Grotebrune.

Das Maklerehepaar nimmt sich viel Zeit für seine Kunden und
berät mit großem Einfühlungsvermögen und ausgezeichneter
Fachkompetenz. Sowohl ihr privates als auch berufliches Motto
lautet: „Man vergißt leicht, worum es sich gehandelt hat, aber
nie, wie man behandelt wurde.“ 

Wer zeitnah Hilfe, beispielsweise mit einer Erbimmobilie benötigt,
kann mit den „Maklern mit Herz“ einen Termin vereinbaren. Die
Grotebrunes stehen im Bergischen Land mit Rat und Tat zur Seite
und sind auch auf der Immobilienaustellung der Deutschen Bank in
Wuppertal am 12. November 2016 vertreten.

Diese Remscheider Erbimmobilie fand bereits bei der dritten

Besichtigung einen glücklichen Käufer.

14 | CASA NOVA 



 

vierwändewerk 
Friedrich-Ebert-Str. 141   |   42117 Wuppertal   |   0202 / 24 80 10 

info@vierwändewerk.de   |   www.vierwändewerk.de

Öffnungszeiten  
Mo. - Fr. 10:00 - 18:30 Uhr   |   Sa. 10:00 - 16:00 Uhr

[ Mit Kompetenz und Kreativität realisiert das vierwändewerk jeden noch 

so ausgefallenen Einrichtungstraum – als hochwertige Komplettlösung 

aus einem Guss. Möglich macht dies das spezielle Konzept: Alle Gewerke 

arbeiten Hand in Hand und erschaffen so Ihr individuelles Zuhause zum 

Wohlfühlen.

Der Kunde im Mittelpunkt

Rundum durchdacht und exakt an Ihre Bedürfnisse angepasst präsentieren 

sich die Einrichtungslösungen – hier dreht sich alles um Ihr Wohlbefin-

den. Die Inhaber höchstpersönlich nehmen sich Zeit, hören Ihnen zu und  

machen Ihre Wünsche wahr.

Kompetent und kreativ  
für Ihre vier Wände.

NEUEPARTNER
NEUEIDEEN

D
esign by

Deutsche Bank Immobilienausstellung

Wir sind dabei und freuen uns auf Ihren Besuch:

• Audi Zentrum Wuppertal

• CASA NOVA – Die Immobilienzeitschrift

• Deutsche Bank Bauspar AG

• FMI Frank Müller Immobilien

• Engel & Völkers

• grotebrune immobilien

• Gutachterausschuss der Stadt Wuppertal

• Haus und Grund Wuppertal und Umgebung e.V.

• Dipl.-Ökonom Jochen Huth Immobilien

• MDI Die Immobilienberater! GmbH

•MDI Michael Dötsch Immobilienmanagement GmbH

• Oh Larry – Mitmachtheater für Kinder, F. Jeschke

• Postbank Immobilien GmbH

• SchimmelpilzAgentur-NRW.de

• Schornsteintechnik Manzek

• Schwelme Immobilien

• Alfred Vollmer Immobilien KG /  Möbius Immobilien GmbH

• V.E.U. GmbH & Co. KG, Herr Honsbein

• vierwändewerk

• Zurich Gruppe Deutschland

Sonderveröffentlichung



Zwischen Wuppertal-Ronsdorf und Remscheid-
Lüttringhausen: Modernisiertes Einfamilienhaus
mit üppigem Grundstück

Ein Bergisches Fachwerkhaus stellen sich viele Menschen klein,
niedlich, alt und, durch kleine Fensterchen, duster vor. Das geht
auch anders! 

Dieses 1925 in Holz-Ständerwerk-Bauweise erstellte Objekt bietet
Licht, Luft, Atmosphäre und eine intelligente, Raumaufteilung bei
modernem Styling! 2009-2010 wurde es laut Eigentümer (Doku
vorhanden) völlig „auf den Kopf gestellt”. 

Die Technik wurde überarbeitet und/oder ausgetauscht, die Bau-
substanz saniert, die Leitungen und Fenster ersetzt, der Keller iso-
liert, die Elektrik neu verlegt, ein Alarmsystem installiert, und  vieles
mehr... fast zu viel für eine Kurzbeschreibung. Was im Außenbereich
geschah, sprengt jeden Rahmen; über hunderte Tonnen (!) Erdreich
und Steine wurden bewegt, um dem Grundstück sowie dem
sehenswerten Garten seine jetzige, gefällige und komfortable Form
zu geben.

Energieausweiswerte:
Art des Ausweises: Bedarfsausweis,
Wesentlicher Energieträger: Gas, Baujahr: 1924
Endenergiebedarf: 117,3 kWh/(m²*a)

Weitere Informationen unter:
Dipl.-Oec. Jochen Huth Immobilien, Freiligrathstraße 104,
42289 Wuppertal, Tel. 02 02 / 262 20 20
oder im Internet unter: www.huth-villen.de

Anzeige

Schmuckstück im Bergischen!

Ausstattung von A-Z:

■ Alarmanlage mit Funk-Rauchmeldern
■ Ankleideraum über Schlafzimmer am Bad
■ Carport (je nach Fahrzeug bis zu vier Stellplätze)
■ Eichenparkett in Vollholz (Wohnzimmer und Ruheräume)
■ Einbauküche (optional)
■ Ethernet-Verkabelung
■ Hochwertige Türblätter
■ Kaminofen mit Speichersteinen
■ Kernsanierung in 2009
■ Landschaftsschutzgebiet
■ Moderne Gäste-WC und Bäder
■ Sicherheits-Haustür
■ Vollkeller
■ Zwei Terrassen auf zwei Ebenen
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DIPL.-OEC. JOCHEN HUTH

I M M O B I L I E N
Sie haben den Traum, wir haben den Raum!
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Energieausweiswerte:

Art des Ausweises: Bedarfsausweis, wesentlicher Energieträger: Erdgas
Baujahr: 1984, Endenergiebedarf: 280,6 kWh/(m²*a), Energieeffizienzklasse: H

Kaufpreis: � 699.000,- zzgl. 3,57% Courtage. 
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Energieausweiswerte:

Art des Ausweises: Verbrauchsausweis, wesentlicher Energieträger: Gas-
Zentralheizung, Endenergiebedarf: 122,30 kWh/(m²*a), Energieeffizienzklasse: D

Kaufpreis: � 695.000,- zzgl. 3,57% Courtage. 

Charmantes Einfamilienhaus mit Einliegerwohnung im
Bereich Beek/Birken in einer Sackgasse mit sehr
hübscher passender Bebauung der Nachbarschaft.
Ca. 742 m²  Grundstück, 230 m² Wohnfläche, sechs Zimmer,
Kamin, Doppelgarage, Hochterrasse, Außenkamin, Garten,
Teich, Marmorausstattung. Küche mit Speisekammer, Walm-
dach, mehrere Balkone im Dachgeschoss.
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Modernes und massives Einfamilienhaus in Bestlage am
hohen Katernberg in Wuppertal: Baujahr 1995, Außenpool,
große Terrasse, Einliegerwohnung, Doppelgarage, Einzelgarage.
Alarmanlage, Fußbodenheizung, Marmorböden, Parkett,
8 Zimmer, Ankleidezimmer, ca. 315 m² Wohnfläche, 682 m²
Grundstück, ruhige Privatstraße. 

� � � �� �� �� �



Die beste Wahl im Tal!

Jetzt NEU in der UELLENDAHLER STRASSE 460 in WUPPERTAL!

BIS ZU

3)

ERÖFFNUNGSRABATT

AUF FREIGEPLANTE KÜCHEN

60 MONATE 

ZINSEN
bei 25% Anzahlung

KEINE

bis zu

2)

SONDERFINANZIERUNG

bis zu

ANZIERUNG
zur Eröffnung

NEU
ERÖFFNUNGEERÖÖÖÖÖFFNUNG

nach Umzug!

1)

In Koorperation mit dem Wuppertaler Unternehmen:

Wir verlosen 3 Mini Cooper !4)

Gewinnspielkarten im Haus 
erhältlich oder teilnehmen unter: 
www.wupper-kuechen.de

Wir feiern 
weiter!

162865 · FMC 2016 · www.flotho.de · 1) Beim Kauf einer Küche gewährt WUPPER KÜCHEN einen 
Rabatt in Höhe von zusätzlich 10%. Dieses Angebot gilt nur für Neuaufträge, beim Kauf einer frei 
geplanten Einbauküche nur auf Holzteile und ist nicht mit anderen Aktionen kombinierbar. 2) Zinsfreie 
Finanzierung ab einem Einkaufswert von 1.500,- € zu einem effektiven Jahreszins von 0,00% ent-
spricht einem gebundenen Sollzins von 0,00%. Partner bei der Wupper-Küchen ist die Commerz Finanz 
GmbH, Schwanthalerstr. 31, D-80336 München, Bonität vorausgesetzt, bei einer Anzahlung von 25% 
der Kaufsumme. Nicht mit anderen Rabatt-Aktionen kombinierbar. Die Angaben stellen zugleich das 
2/3 Beispiel gem. §6a Abs. 3 PAngV dar. 3) Gültig nur bei Neuaufträgen von frei geplanten Küchen. 
Ausgenommen sind Küchen aus unserem aktuellen Prospekt, die unter www.wupper-kuechen.de ein-
zusehen sind und reduzierte Ware. 4) Einfach die Gewinnspielkarte ausfüllen und direkt bei Wupper-
Küchen GmbH abgeben oder auf eine frankierte Postkarte kleben und einsenden an: Wupper-Küchen 
GmbH, Uellendahler Straße 460, 42107 Wuppertal oder im Internet unter www.wupper-kuechen.
de teilnehmen. Teilnahme nur bis zum 15.11.2016 und ab 18 Jahren. Unter allen Einsendungen ent-
scheidet das Los. Der/die Teilnehmer/in erklärt sich mit der Veröffentlichung der Gewinnübergabe in 
Wort und Bild einverstanden. Der Gewinn kann nicht in bar ausgezahlt werden. Der Rechtsweg ist 
ausgeschlossen, Mitarbeiter/-innen von Wupper-Küchen GmbH und deren Angehörige sind nicht teil-
nahmeberechtigt. Die Gewinner werden schriftlich benachrichtigt und gewinnen 3 Jahre Leasing, inkl. 
Vollkasko, 10.000 km im Jahr. Mini One First, 3-Türer, 55 kw (75 PS), Klima, ESC, ABS, Park Distance 
Control hinten, Bordcomputer.

EINMALIG IN DER REGION: Ihr starker Partner mit TIEF-PREIS GARANTIE!

Tel. 0202 - 317 896 - 0 • Fax 0202 - 317 896 - 20 
www.wupper-kuechen.de • Mail info@wupper-kuechen.de

Öffnungszeiten: Montag bis Freitag von 10 - 20 Uhr, 
Samstag von 10 -18 Uhr

Uellendahler Straße 460 • D-42107 Wuppertal 

GmbH

Anzeige

STEUERBERATUNG KNAUF

Jens Brinkmann
Fliesen- Platten- und Mosaikleger-Fachbetrieb

� � � �� �� �� �



TAUCHEN SIE EIN 

IN UNSERE GLAS-WELT

UND GESTALTEN SIE

IHRE UMGEBUNG

MIT GLAS.

Kontakt:

0202 27 506-0 �������
����� 	
�
�������
�����
�����
�����
�

Joh. Hoening & Co. KG
Juliusstraße 12 • 42105 Wuppertal
info@glas-hoening.de
www.glas-hoening.de

� � � � � �� �� �� �

FLIESEN BRINKMANN  –  seit 2003 in WUPPERTAL

Jens Brinkmann
Fliesen-, Platten- und Mosaikleger- Fachbetrieb

Telefon 0202 . 695 11 72
www.fliesen-brinkmann.de

AnzeigeA

� � � �� �� �� �



Dieser wunderschön am Barmer Südhang in einer absolut ruhigen
Sackgasse gelegene sehr elegante Bungalow bietet eine helle,
ausgesprochen großzügige Wohnfläche auf einer Ebene. Die attrak-
tive, sehr beliebte und wertbeständige Lage des Objekts in
Wuppertal-Barmen befindet sich zwischen Barmer Park (Barmer
Verschönerungsverein) und Toelleturm.

Die ruhige Umgebung bietet konsequent nur großzügige Grund-
stückszuschnitte mit einer noblen Bebauung von ausschließlich
großen Einfamilienhäusern. Öffentliche Verkehrsmittel und die
auch sonst gute Anbindung zum Barmer Zentrum mit seiner kom-
pletten Infrastruktur zu Schulen, Kindergärten etc. sind ebenso ein
Standortvorteil wie die gute Verkehrsanbindung zur A1 und  A 46.
Hier bieten sich interessante Möglichkeiten insbesondere auch für
Pendler; sowohl das Ruhrgebiet als auch Düsseldorf sind durch die
attraktive Verkehrsanbindung schnell erreicht. 

Wuppertal ist zwar in vielen Bereichen durch die Industrieansied-
lungen spürbar geprägt. Andererseits ist Wuppertal Universitäts-

Das Objekt ist im Hinblick auf die Lage und Bausubstanz sehr attraktiv

und bietet eine perfekte, sehr repräsentative Wohnumgebung.

stadt und bietet sowohl vielfältige Einkaufsmöglichkeiten in seinen
Zentren in Elberfeld und Barmen als auch eine Umgebung mit rie-
sigen Erholungsflächen und mannigfaltigen Freizeitangeboten.
Trotz des gemischten Charakters der Stadt bietet sich in Bereichen
wie diesem hohe Lebensqualität in ansprechendem Wohnumfeld.

Der Bungalow liegt durch die leichte Hanglage von der Straße aus
leicht erhöht.  Von der wenig befahrenen Anliegerstraße aus führt
die Zufahrt zu der sehr geräumigen Doppelgarage mit Zugang ins
Haus (Kellergeschoss). Rechts am Haus vorbei erreicht man mit
wenigen Stufen den Hauseingang. Ein weiterer Eingang zu einem
aus steuerlichen Gründen auch separierbaren Bereich der
Wohnetage befindet sich auf dem Balkon über den Garagen.

Ein kinderfreundlicher und pflegeleichter Gartenbereich mit klei-
nem Brunnen liegt an der Rückseite des Gebäudes. Hier an der
Südseite befindet sich über die gesamte Hausbreite eine offene
Terrasse mit Markise, die sich um die Ecke herum bis zu einem
geschützten überdachten Terrassenteil fortsetzt.

Traumhaus in begehrter Lage:

Luxuriöser
Walmdach-Bungalow

20 | CASA NOVA 



Fotos | Wolfgang Münster Immobilien

E C K D A T E N
Wohnfläche: ca. 205 m²  
Wohnfläche: ca. 136 m²  
Grundstücksfläche: ca. 1.198 m²  
Garagenplätze: 1 Doppelgarage
Schlafzimmer: 4
Bäder: 2
Baujahr: 1977 / 1991
Freiwerdend: Nach Vereinbarung

Energieausweiswerte:
Wesentlicher Energieträger: Erdgas
Endenergiebedarf: 224 kWh/(m2*a)
Energieeffizienzklasse: G
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Das teilunterkellerte Haus bietet im Souterrain neben den
Garagen die notwendigen Keller- und Versorgungsräume, aber
auch Sauna, Fitnessraum etc. In der Wohnebene trennt die große
Diele mit Durchblick auf den überdachten Terrassenbereich das
Haus in zwei Bereiche. Der sich über die gesamte Breite zur
Terrasse hin öffnende Wohn-/Essraum wirkt mit offenem Kamin,
Marmorboden und eleganten Einbauschränken sehr repräsentativ.
Die topausgestattete Einbauküche mit Granitarbeitsflächen ist im
Kaufpreis eingeschlossen. Auf der anderen, unterkellerten Gebäu-
deseite befinden sich zwei Bäder und vier Schlaf-/Arbeits- oder
Gästezimmer. Die separierbare Einheit umfasst zwei Räume
(ursprünglich Wohnküche und Schlafraum) sowie Flur und Bad
und hat Zugang zum Balkon. Im gesamten Haus befinden sich
nützliche,  handwerklich sehr gut gemachte Einbauschränke. Das
gesamte Objekt ist bis hin zu den Terrassen nicht nur sehr gepflegt,
sondern auch in jeder Hinsicht hochwertig ausgestattet.

Dieser Bungalow ist im Hinblick auf Lage und Bausubstanz sehr
attraktiv und bietet eine perfekte, sehr repräsentative Wohnum-
gebung auch für größere Familien oder die separate Nutzung des
ursprünglich als Appartement geplanten Teils für eine weitere
Generation oder als Büro im Haus.

Weitere Informationen unter:

Wolfgang Münster Immobilien, 

Hohe Egge Höhenweg 9,

45549 Sprockhövel, 

Tel. 02324 / 685591

oder im Internet unter: www.wmimmo.de

Offener Kamin, Marmorböden, Sauna und Fitnessraum –

die Ausstattung ist hochwertig und repräsentativ



In einer prachtvollen Villa aus dem späten 19. Jahrhundert  hat das
vierwändewerk an der Friedrich-Ebert-Straße in Wuppertal eine
passende Heimat gefunden: Die hohen stuckverzierten Decken,
das dunkle Holz und nicht zuletzt das einzigartige Schmuckfenster
bilden den perfekten Rahmen für die stilvollen und modernen
Einrichtungsvorschläge. Die beteiligten Unternehmen sind alle-
samt inhabergeführt und überzeugen durch Sachverstand wie
durch berufliche Leidenschaft.

Mit Kompetenz und Kreativität realisiert das vierwändewerk jeden
noch so ausgefallenen Einrichtungstraum – als hochwertige Kom-
plettlösung aus einem Guss. Möglich macht dies das spezielle
Konzept: Alle Gewerke arbeiten Hand in Hand und erschaffen so
ein individuelles Zuhause zum Wohlfühlen. 

Die „Makler mit Herz“ Elisabeth und Bernd Grotebrune schaffen
durch ihre herzliche, einfühlsame und gleichzeitig begeisternde
Art schnell  Vertrauen. „Wir lieben einfach unsere Arbeit und die-
ser Funke springt über. Damit Ihre Immobilie und Sie gleicher-
maßen in den besten Händen sind, begegnen wir Ihnen stets auf
Augenhöhe und gehen auf Ihre Bedürfnisse, Fragen und Sorgen
ein”, so Elisabeth Grotebrune. 

„Seit über vierzig Jahren realisieren wir moderne und maßge-
schneiderte Planungen für jeden Küchenraum“, betont Sabrina
Sisting, Inhaberin des Küchen Sisting Concept Store. Sorgfältig bis
ins Detail gestaltete Entwürfe bilden sodann die Entscheidungs-
grundlage. Auch nach der Fertigstellung steht das Unternehmen
für Fragen rund um das Thema Küche und Funktion immer zur
Seite. Die Produktpalette wurde um ausgewählte und hochwertige
Möbel erweitert. Insbesondere Esstische und Stühle wurden in das
Programm aufgenommen, um ein ganzheitliches Konzept für das
Umfeld der Küche zu bieten. So kann zur Gestaltung der Küche
auch passend der Essbereich angeboten werden.

Neue Partner im vierwändewerk

„Die Plameco-Decke basiert auf einem einfachen und unkompli-
zierten Prinzip. Eine neue, glatte, tadellose Decke an nur einem
Tag!”, betont Jan Keller, von Plameco Decken. Die Montage selbst
bringt nur eine minimale Belastung. Die Monteure sind Profis und
arbeiten effizient. So können z.B. große Möbelstücke im Raum ste-
henbleiben. Dabei entsteht zudem kaum Lärm oder Schmutz, denn
die neue Plameco-Decke wird einfach unmittelbar unter der vor-
handenen Decke angebracht.

Neue Partner und frische
Konzepte im vierwändewerk



Gepflegtes EFH in W-Beyenburg.
5 Zimmer, ca. 160 m² Wohnfl. +  ca.
50 m² Nfl., ca. 969 m² Grundstück.
Alno-Einbauküche, Terrasse, Garten-
haus, beheizter Pool, voll unterkellert,
uvm. EnEV: Verbrauchsausweis, Bj.
1950, Energiebedarf: 185,0 KWh(m²a),
wesentl. Energieträger: Öl
Kaufpreis € 419.000,-  
zzgl. 4,76% Court. inkl. 19% MwSt.

m² Immobilien GmbH

Gräfrather Markt 4

42653 Solingen

Tel. 0 212 - 254 36 16

Fax 0 212 - 254 36 17

www.m-quadrat-immobilien.de

Was ist meine Immobilie
wirklich Wert?

In wenigen Schritten
zum Marktwert Ihrer
Immobilie.

� fachgerecht nach Sach- 
und Erfahrungswerten

� sicher und zuverlässig

� unverbindlich
und kostenlos

EFH mit Einliegerwhg. oder Büro in
ruhiger Lage von SG-Gräfrath. 9 Zi.,
ca. 250 m² Wohnfl. + ca. 250 m² Nfl.,
ca. 1.457 m² Grund. Whirlpool, Ein-
bauküche, Alarmanlage, Garage, uvm. 
EnEV: Bedarfsausweis, Bj. 1928,
Energiebedarf: 195,0 KWh(m²a),
wesentlicher Energieträger: Gas
Kaufpreis € 895.000,-
zzgl. 4,76% Court. inkl. 19% MwSt.

Hier online bewerten:
www.infom2.de

Weitere Informationen unter:

vierwändewerk, Friedrich-Ebert-Straße 141,

42117 Wuppertal, Tel. 0202 – 24 80 10 

oder im Internet unter: 

www.vierwändewerk.de

Fotos | vierwändewerk
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Raum für neue Ideen – niveauvoll Räume gestalten, nach diesem
Prinzip berät Helga Nitsche vom Fachunternehmen  Tapetenwech-
sel ihre Kunden. Durch eine herzliche und kompetente Fachbera-
tung erhalten Kunden Impulse,  ihre Räume in Lebensräume zu
verwandeln „Wir bieten die größte Auswahl an Gardinen und
Tapeten im Bergischen Land”, erklärt Helga Nitzschke. Zum
umfangreichen Angebot gehören neben Farben und Bodenbelägen
auch ein komplettes Sortiment an Sonnen-, Insektenschutz und
Markisen.

Immobilien optimal präsentieren und besser verkaufen oder ein-
fach nur schöner wohnen und arbeiten. „Wir wissen worauf es
bei der Immobilienpäsentation ankommt, damit Sie Ihr Objekt
schneller zum Bestpreis verkaufen. Unabhängig davon ob Sie als
Privatverkäufer Ihre Immobilie veräußern möchten oder Sie als
Makler bzw. Bauträger Unterstützung bei der Vermarktung Ihrer
Objekte wünschen – wir haben für jeden das passende Konzept”,
erläutert Anja Wittig von raumcouture Einrichtungsberatung und
Home Staging.

„Wir bringen Sie aus dem Häuschen! ... direkt in Ihren traumhaf-
ten Garten” so lautet das Motto von Jörg Gösser Garten- und
Landschaftsbau. Innovativ, stilgerecht, ideenreich und mit hoher
Kompetenz gestaltet das Fachunternehmen neue Lebensräume.
„Schließen Sie Ihre Augen, sicherlich haben sie ein wundervolles
Bild im Kopf, wie ihr  Traumgarten aussehen soll. Gemeinsam erar-
beiten wir mit Ihren Vorstellungen und unseren Konzepten und
Ideen dieses Bild!”, erläutert Jörg Gösser.

Weihnachtszauber – Der Weihnachtsmarkt 
am vierwändewerk

Samstag, den 26.11. und Sonntag, den 27.11.2016 verwandelt das
vierwändewerk seinen Innenhof wieder in eine zauberhafte
Weihnachtswelt. Liebevoll geschmückte Marktstände bieten am
1. Adventswochenende exklusives Kunsthandwerk, Schmuck und
Accessoires, kulinarische Spezialitäten und vieles mehr. Mit der
Spendenaktion „vierwändewerk Spendensocke” können Besucher,
Kunden und Geschäftsleute in der Vorweihnachtszeit etwas Gutes
tun. Weitere Informationen stehen auf der Homepage. 



Im Wuppertaler Kaminstudio der Firma Manzek Schornsteintech-
nik an der Wittener Straße können Kunden eine große Auswahl an
exklusiven Kaminofen-Modellen live erleben. Auch sind Beispiele
von Einzelanfertigungen zu sehen, an denen Markus Manzek, In-
haber des Unternehmens  mit seinen Kunden weitere Ideen zur
Umsetzung einer ganz persönlichen Ofenanlage ausarbeitet. 

„Wir beraten in einem stilvollen Kaminfeuer-Ambiente. Gerne
auch bei einem Glas Wein oder einer guten Zigarre”, betont
Markus Manzek. 

Alle Produkte zeichnen sich durch höchste Qualität und exklusiver
Formgebung aus. Zudem verfügt jedes Modell über eine bestmög-
liche Verbrennungstechnik, die für einen optimalen Abbrand sorgt.
Das erleichtert nicht nur die Bedienung, sondern schont auch die
Umwelt. Die Produkte erfüllen die Anforderungen und aktuellen
Bedingungen an Umweltfreundlichkeit in Bezug auf Feinstaub und
Mindestwirkungsgrad. „In der Anfangszeit meiner Tätigkeit als
Ofensetzer, habe ich als Subunternehmer für eine große Ofendis-
count-Kette Kaminöfen und Kaminanlagen montiert und in
Betrieb genommen. Hieraus resultiert ein großer Schatz an Erfah-
rung im Umgang mit den verschiedenen Produkten, sowie deren
Vor-und Nachteilen”, fügt Manzek hinzu.

Vorrangiges Ziel ist es, das bestmögliche Produkt für jeden indivi-
duellen Einsatzzweck zu finden. Der Hersteller firetube geht sogar
noch einen Schritt weiter: Mit der firetube natural surface wird
ganz auf Chemie verzichtet und sich auf natürliche Materialober-
flächen konzentriert. Weitere Informationen gibt es auf der Home-
page des Kaminstudios.

Einzigartig, harmonisch
und eindrucksvoll

Weitere Informationen unter:

Schornsteintechnik Manzek, Wittener Straße 301,

42279 Wuppertal, Tel. 0170 – 544 243 4

oder im Internet unter: web.kamine-wuppertal.de

Fotos | Schornsteintechnik Manzek

Einen großen Teil des Wuppertaler Unternehmens nimmt auch die
Tätigkeit im Bereich Schornsteinbau und Abgastechnik ein.
Planung sowie Auslegung, Berechnung und die Kommunikation
mit Schornsteinfeger und Behörden können auf Wunsch gerne
geleistet werden. 

Das Wuppertaler Kaminstudio präsentiert
exklusive Kaminofen-Modelle.



Oberdörnen 7 • 42283 Wuppertal
Tel.: 0202 / 2 55 50-0 • Fax: 0202 / 2 55 50-25
Email: info@haut-jordan.de 

www.haut-jordan.de

Seit über 30 Jahren
Kompetenz in Immobilien...

Sie möchten Ihre Wohnung oder Ihr Haus verkaufen?
Wir bieten Ihnen verbesserte Möglichkeiten zum Verkauf Ihrer Immobilie!

HAUSVERWALTUNG IMMOBILIENMANAGEMENT HAUSMEISTERSERVICE.Mietverwaltung .An- und Verkauf .Gartenservice.WEG-Verwaltung .Vermittlung .Reinigungsservice, auch Großobjekte.Industrie- & Gewerbeverwaltung .Projektierung .Winterdienst

     
        

.Sie mu�ssen sich von Ihrem Haus aufgrund
eines Arbeitsplatzwechsels trennen

.Sie möchten durch den Verkauf
Ihres Hauses Liquidität schaffen

.Sie suchen eine neuere, 
größere Immobilie

.Wertsteigerung durch höhere Werte
der Wohneinheiten

.Liquidität durch Aufteilung und
Verkauf einzelner Einheiten

.Gestaltung 
der Erbfolge

Ein weiteres Spezialgebiet ist die Immobilienaufteilung nach dem Optimierungskonzept, stü�tzend auf das
Wohneigentumsgesetz. So öffnen sich vielseitige Perspektiven und Vorteile:

Wir finden mit Ihnen gemeinsam einen soliden Käufer. Profitieren Sie von über 30 Jahren Markterfahrung im
Großraum Wuppertal. Über eine Marktwertermittlung und maßgefertigte Kundenlösungen Immobilien fundiert
und sicher verkaufen! Ganz gleich, aus welcher persönlichen Situation heraus Sie den Verkauf Ihrer Immobilie
planen, wir entwickeln mit Ihnen speziell angepasste Lösungen:

Weiterhin suchen wir für unseren eigenen Bestand 
Mehrfamilienhäuser in Wuppertal und Umgebung. 
Sprechen Sie uns an!

 
 



Energieausweis und Veröffentlichungspflichten

Auch private Eigentümer müssen, wenn Sie Ihre Immobilie in der
Zeitung oder im Internet anbieten, die Kenndaten aus dem Ener-
gieausweis veröffentlichen. Zu den Veröffentlichungspflichten zählen:

• Die Art des Ausweises (Verbrauchs- oder Bedarfsausweis)
• Der Endenergiebedarf oder der Endenergieverbrauch
• Angabe zum wesentlichen Energieträger (Gas, Öl, 

Pellets, Fernwärme…)
• Angabe über das Anlagenbaujahr
• Bei neuen Ausweisen Angaben zur Energieeffiziensklasse

Verstöße gegen die Veröffentlichungspflichten werden mit kosten-
pflichtigen Abmahnungen (nebst strafbewehrter Unterlassungser-
klärung) oder mit Ordnungswidrigkeitenanzeigen geahndet. 

Die Deutsche Umwelthilfe zum Beispiel hat alleine im Jahr 2014
rund € 2,5 Millionen mit Abmahnungen umgesetzt. Es ist also
auch Privateigentümern unbedingt zu empfehlen, die Daten
sowohl bei Vermietungsanzeigen, als auch bei Verkaufsanzeigen
pflichtgemäß zu veröffentlichen. Einige Notare beurkunden
Kaufverträge übrigens nur, wenn ein gültiger Energieausweis vor-
gelegt wird. 

Geldwäschegesetz – Makler müssen 
Ausweise kontrollieren

Nach dem Geldwäschegesetz müssen Makler ihre Kunden „bei
der Geschäftsanbahnung“ zweifelsfrei identifizieren. Zu diesem
Zwecke muss der Makler den Personalausweis, Reisepass oder
Ähnliches des Interessenten einsehen, darf diesen auch elektro-

Immobilienvermarktung wird komplizierter
– für Makler und Privatverkäufer

Frank Müller,  Chartered Surveyor –

Bachelor Immobilienmanagement,

Inhaber der Firma

fmi Frank Müller Immobilien

Die Immobilienvermarktung wird immer anspruchsvoller. Der Gesetzgeber und die Rechtsprechung
erhöhen die Anforderungen z. B. bei Inseraten. Dies betrifft jedoch nicht allein die Makler sondern auch
private Eigentümer, die selbst den Verkauf durchführen. 
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Text  | Frank Müller,
Chartered Surveyor –
Bachelor Immobilienmanagement,
fmi Frank Müller Immobilien

nisch speichern bzw. muss die Daten abschreiben und die
Identifizierung dokumentieren. Unbeantwortet ist die Frage,
wann diese Identifizierungspflicht entsteht. Bislang ist in den
Bundesländern uneinheitlich geregelt, ob diese Verpflichtung
schon bei der ersten Besichtigung einer Immobilie oder erst vor
einer Beurkundung entsteht. Bei Wohnraumvermietungen besteht
die Identifizierungspflicht durch den Makler nicht (mehr).

Finanzierungsvermittlung eingeschränkt – neuer
Sachkundenachweis erforderlich

Immobilieninteressenten fragen häufig nach einer günstigen
Finanzierung für die Wunschimmobilie. Seit März 2016 dürfen
Immobilienmakler ohne eine besondere (neu in § 34i der
Gewerbeordnung eingeführten) Gewerbeerlaubnis den Kunden
keine  Hilfestellung mehr geben. Für die Erteilung der Gewerbe-
erlaubnis ist ein Sachkundenachweis zu erbringen. Zudem steigen
die Aufklärungs- und Dokumentationspflichten für die Vermittler.

Mehr Angaben im Impressum

Während das Pflichtimpressum der Internetseiten von Immobi-
lienmaklern vor wenigen Jahren noch einige Zeilen umfasste, hat
sich der Pflichtumfang inzwischen auf einige DIN A4-Seiten
erhöht. Hinweise zur Streitbeilegung, zum Bundesdatenschutz-
gesetz etc. sind heute obligatorisch. 

Beim Immobilienverkauf weiten sich die
Offenlegungspflichten für Verkäufer aus

Die im Bürgerlichen Gesetzbuch (BGB) geregelte Gewährleistung
auch bei privaten Grundstückskaufverträgen wird durch die
Rechtsprechung fortlaufend konkretisiert. Festzustellen ist,
dass sich die Offenlegungspflichten betreffend Mängeln an
Gebäuden oder Grundstücken für die Verkäufer verschärfen.
Aufschluss müssen die Verkäufer den Käufern z.B. über schädliche
Baustoffe gewähren. Fassadenbekleidungen mit asbesthaltigen
Stoffen sind hierfür ein häufiges Beispiel. Aber auch hinsichtlich
Gefahren durch Überschwemmungen (z. B. in  Wuppernähe),
Feuchtigkeit am Bauwerk, mangelhafte Kellerabdichtung, unsach-
gemäß durchgeführte Arbeiten (z.B. an der Elektrik), anhängigen
Rechtsstreitigkeiten mit Mietern, baurechtswidrige Anbauten
oder Erweiterungen (nicht genehmigte Wintergärten, Dachge-
schossausbauten, Gerätehäuser, Garagen…) etc. muss der Ver-
käufer dem Käufer offenlegen, um etwaigen Schadenersatzan-
sprüchen vorzubeugen.  
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Unsere Spezialität ist der Verkauf hochwertiger Objekte.

Für unsere anspruchsvollen vorgemerkten Interessenten 
suchen wir im Raum Wuppertal, insbesondere 
Briller Viertel, Toelleturm oder Boltenberg, hochwertige

• Villen • Mehrgenerationenhäuser
• Einfamilienhäuser • Eigentumswohnungen

Hohe Egge Höhenweg 9
45549 Sprockhövel
Te. 0 23 24 / 68 55 91-92

info@wolfgangmuenster.de

www.wmimmo.de

Wolfgang Münster
Immobilien
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Hotelmatratzen: keine Schlafprobleme 
im Urlaub. Und daheim?

„Viele Hotelbetten haben gute Matratzen – und viele Menschen
merken im Urlaub, wie wichtig die Matratze zu Hause ist. Wir hel-
fen ihnen dann”, erklärt Bjoern Steinbrink, Inhaber des
Bettenfachgeschäftes „Der Schlafraum” in Wuppertal.

Häufig kommen Kunden nach ihrer Urlaubsreise zu Steinbrink,
weil sie im Urlaub besser geschlafen haben als daheim. Warum ist
das so und was für Matratzen liegen in Hotelbetten? Hier möchte
Björn Steinbrink dem Thema auf den Grund gehen und seinen
Kunden Lösungen anbieten.

Warum habe ich im Urlaub so gut geschlafen?

B. Steinbrink: 80% der Deutschen haben in ihren eigenen Betten
eher schlechtere oder minderwertige Matratzen liegen. Im Gegen-
satz zum europäischen Umland legt der Deutsche wenig Wert auf
guten und gesunden Schlaf. Es liegt irgendeine Matratze im Bett
und man „schläft ja gut“. Zumindest merkt man erst, was guter
Schlaf ist, wenn man mal auf guten Matratzen genächtigt hat. Das
ist wie mit dem Fahrer eines „Uralt-Wagens”, der noch nie in
einem anderen Auto gesessen hat. Erst bei der Fahrt in einem,
sagen wir mal, Golf stellt sich der Unterschied heraus. Und dafür
braucht man keinen Ferrari: Für den spürbaren Unterschied reicht
der Golf vollkommen aus.

Viele Hotels haben mittlerweile gelernt, dass eine Hotelüber-
nachtung auch mit der Matratze in Verbindung gebracht und
danach bewertet wird. Und wenn ich in einem solchen Hotelbett
übernachte und zuhause eben nur das Einfachste auf dem Latten-
rost habe, wird der Unterschied spürbar. Das müssen gar keine
Luxusbetten oder teuren Boxspringbetten sein, eine ordentliche
Taschenfederkernmatratze reicht vollkommen.

Warum ist den Deutschen guter Schlaf so wenig wert?

B. Steinbrink: Die Deutschen geben gern Geld aus für das, was man
sieht: Alufelgen, Kleidung oder die Küche (auch wenn man nicht
kochen kann). Das sind teilweise Statussymbole, die man anderen
vorführt. Das macht man mit einer Matratze selten. In anderen
Ländern ist guter Schlaf den Menschen etwas mehr wert. Die
wissenschaftliche Erkenntnis, dass erholsamer Schlaf für ein lei-
stungsfähigeres und gesünderes Leben verantwortlich ist, wird
hierzulande oft verdrängt.

Warum ist die Hotelmatratze so gut?

B. Steinbrink: Ob das Hotelbett und die Matratze wirklich so gut
sind, ist allgemein nicht zu sagen. Aber um auf den Vergleich von
oben zurückzukommen: Man hat vom Schrottauto auf den Golf
gewechselt, könnte aber sogar einen 5er BMW bekommen. Auf
den Schlaf umgemünzt – wer vorher nur 20% des guten Schlafes
kennengelernt hat und im Hotel nun 50% bekommt, hat eine
enorme Steigerung erlebt. Dass sogar 90-100% möglich sind,

vergisst der Deutsche in den meisten Fällen. Diese 100% erreicht
man nur durch eine individuell richtig abgestimmte Matratze –
und dafür braucht es eine gute und ausführliche Beratung.

Was macht eine gute Hotelmatratze aus?

B. Steinbrink: Im Gegensatz zu der 100% passenden Matratze ist
die Hotelmatratze für eine breite Masse ausgelegt. Jeder Gast ist
anders. Nicht nur in Größe und Gewicht, sondern vor allem in
Körperform und Schlafverhalten. Eine gute Hotelmatratze zeich-
net sich dadurch aus, dass möglichst keiner der Gäste wirklich
schlecht schläft, sondern alle ein gesundes Mittelmaß erreichen.
Hier gibt es spezielle Matratzen wie die Taschenfederkernmatratze
von 7StarsDreams. Diese Matratzenart ist sehr anpassungsfähig
und für viele Körpertypen geeignet. Mit einem Preis von 599,-
Euro ist die Matratze für das, was sie leistet, auch wirklich ein
Schnäppchen und besser als die „OneFitsAll“-Matratzen mit den
lustigen Vornamen. Allerdings kann auch sie eine Matratze nur sel-
ten ersetzen, die sich durch eine kompetente und individuelle
Schlafberatung herauskristallisiert hat.

Wo kann ich Hotelmatratzen bestellen?

B. Steinbrink: Es gibt spezielle Matratzen-Hersteller, die nur für
Hotels fertigen und keine Endverbraucher beliefern. Normale
Hotels geben für eine Matratze nicht mehr als 50.- Euro aus. Diese
wird aber regelmäßig ausgetauscht, da der Verschleiß und ebenso
die Verschmutzung größere Dimensionen annehmen als im priva-
ten Bereich. Die oben erwähnte 7StarsDreams ist beispielsweise
für gute und überdurchschnittliche Hotels gedacht, da der Preis
natürlich auch deutlich höher liegt.

Fazit zur Hotelmatratze

B. Steinbrink: Weil die Deutschen die Ausstattung ihres Bettes
gerne vernachlässigen, spüren sie im Urlaub bei Hotelmatratzen
häufig, wie es besser sein könnte und sie zu einem echt erholsamen
Schlaf kommen. Es gibt sehr gute Hotelmatratzen wie die
7StarsDreams. Allerdings existiert nicht die eine Matratze, die für
jeden perfekt ist. Wer wirklich den perfekten Schlaf haben möchte,
kommt um eine Schlafberatung nicht herum. Auch die Rezensio-
nen anderer Schläfer zu persönlichen Erfahrungen mit unter-
schiedlichen Matratzen hilft in keinem Fall weiter. Und falls der
Kunde noch weiter testen möchte, wir bieten mit unserem
Umtauschrecht von 111 Tagen auf alle Matratzen die Versicherung
für guten Schlaf.

Weitere Informationen unter: 
Der Schlafraum GmbH, Herr Bjoern Steinbrink, Hofkamp 71,
42103 Wuppertal, Tel: 0202 – 44 26 00, www.derschlafraum.de





Rückenwind für 
Wuppertaler Immobilienmarkt
Der Gutachterausschuss für Grundstückswerte in der Stadt Wuppertal
stellt seinen Halbjahresbericht 2016 vor.
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Geschenkart ikel Dekoration
Wohnaccessoires und vieles mehr. . .

2 x in Wuppertal:
Herzogstraße 34 in W-Elberfeld und Werth 78 in W-Barmen
Öffnungszeiten: Montag bis Freitag 10.00 – 18.30 Uhr

Samstag 10.00 – 18.00 Uhr
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Danach ist der Wuppertaler Immobilienmarkt im ersten Halbjahr
exzellent gelaufen. Die Anzahl der geschlossenen Immobilien-
kaufverträge stieg um 14,5% im Vergleich zum ersten Halbjahr
2015. In der ersten Jahreshälfte wurden insgesamt 1.761 Immo-
bilien verkauft. Damit war das erste Halbjahr 2016 eines der
stärksten in den letzten zehn Jahren. Etwas geringer stieg im
Vergleichszeitraum der Geldumsatz, der jedoch auch immerhin
um 10,4% angewachsen ist. Ein Wert von € 298 Mio. wurde
zuletzt im Jahre 2008 erreicht.

In den einzelnen Immobilienarten gibt es trotz der positiven
Entwicklung Gewinner und Verlierer. Die Anzahl der verkauften
Ein- und Zweifamilienhäuser ging um 11% zurück. Lediglich das
Segment der freistehenden Ein- und Zweifamilienhäuser konnte
etwas zulegen. Reihen- und Doppelhaushälften wurden in geringer
Stückzahl gehandelt. Leicht steigende Preise bei den Reihen- und
Doppelhaushälften lassen einen nennenswerten Nachfrageüber-
hang erkennen.

Zu den großen Gewinnern gehören die Mehrfamilienhäuser. Hier
wurden 19% mehr verkauft als im ersten Halbjahr 2015. Beein-
druckend ist die Zunahme der Verkäufe von Gewerbeimmobilien.
Hier wurden 39% mehr verkauft.

Die meisten Kaufverträge haben Eigentumswohnungen zum
Inhalt. Auch hier waren die Zuwächse erheblich. Während im
1. Halbjahr 2015 noch 887 Stück verkauft wurden, waren es in die-
sem Jahr schon bislang 1.050. Der Zuwachs liegt hier bei 18,3%.

Ob sich der Trend über das gesamte Jahr 2016 fortsetzt ist fraglich.
Letztlich steht ein vergleichsweise knappes Angebot einer großen
Nachfrage gegenüber. Interessierten Marktteilnehmern steht der
bislang kostenpflichtige und ausführliche Grundstücksmarktbe-
richt 2016 seit diesem Jahr kostenlos zum Download unter
www.boris.nrw.de zur Verfügung. Ebenso sind dort Bodenricht-
werte und weitere interessante Informationen zu finden. 

Auf der Internetseite www.wuppertal.de/gutachterausschuss des
Gutachterausschusses Wuppertal kann zudem mit Hilfe des
Immobilien-Preis-Agenten schnell, einfach und kostenlos das
Preisniveau einer Wohnimmobilie überschlägig ermittelt werden.
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(epr) „Unwissenheit schützt vor Strafe nicht“, weiß der Volks-
mund. Nicht immer muss es so drastisch kommen. Manchmal ist
Unwissen aber dennoch schmerzhaft, zum Beispiel in finanzieller
Hinsicht. Das musste auch Thomas F. (55 Jahre) bitter erfahren.
Aus Unkenntnis hat er auf viel Geld verzichtet. 9.300 Euro hätte er
für seine Erdwärmepumpe mit Sonde vom Staat bekommen kön-
nen. Doch er hatte keine verschuldensunabhängige Versicherung
für die Bohrung abgeschlossen.

Die ist jedoch Fördervoraussetzung und nur ein Fallstrick von vie-
len bei der Antragstellung zur Bezuschussung von Wärmepumpen.
Damit anderen Bauherren dies in Zukunft nicht mehr passiert, ist
jetzt ein neuer Wärmepumpen-Förderrechner online.

Es ist eine Crux: Noch nie war die Förderung für Wärmepumpen
so gut wie heute. Das bedeutet aber auch, dass es noch nie so viele
Förderprogramme bei unterschiedlichen Institutionen gegeben hat
– da können auch Experten schnell den Überblick verlieren. Daher
hat der Bundesverband Wärmepumpe (BWP) nun ein neues
Online-Tool entwickelt: den Wärmepumpen-Förderrechner.
Damit soll Verbrauchern unter www.waermepumpe.de/foerder-
rechner der Zugang zu öffentlichen Geldern für ihre Wärme-
pumpe erleichtert werden.

Der BWP-Förderrechner funktioniert wie ein Fragebogen:
Mithilfe einiger weniger Antworten zum geplanten beziehungswei-
se durchgeführten Projekt wird abgeschätzt, wie hoch der
Zuschuss des Bundesamtes für Wirtschaft- und Ausfuhrkontrolle
ausfallen könnte, und auf relevante Programme der staatlichen
KfW-Bank hingewiesen. Zusätzlich werden die wichtigsten Infor-
mationen zu Fördervoraussetzungen und Antragsverfahren bereit-
gestellt sowie gegebenenfalls um Hinweise zu Kombinationsmög-
lichkeiten ergänzt. Das Ergebnis kann als PDF gespeichert und
anschließend ausgedruckt werden. Damit soll die Anzahl falscher
oder unvollständiger Anträge reduziert werden. 

„Wir hören oft von Betroffenen, dass sie wegen eines Formfehlers
auf viel Geld verzichten mussten. Auch für die Sachbearbeiter sind
diese falschen Anträge ärgerlich, erhöhen sie doch den Arbeitsauf-
wand und führen zu längeren Bearbeitungszeiten“, erläutert BWP-
Geschäftsführer Karl-Heinz Stawiarski. 

Weitere Informationen findet man im Internet unter:
www.waermepumpe.de/foerderrechner

Nichts zu verschenken –
Wärmepumpen-Förderrechner hilft
Verbrauchern bei der Antragstellung
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Designmöbel zu
Outlet-Preisen!

Jede Woche NEUE Ware
STARK reduzierte EINZEL-
STÜCKE Designmö-
bel SESSEL  Sofas
Schreibtische TEPPICHE

BILDER

VASEN
versilbertes INTERIEUR.
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Öffnungszeiten:

Samstags von 10.00 bis 18.00 Uhr
Gruitener Straße 78-82
42327 Wuppertal (Vohwinkel)
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Mit gutem Gefühl in besten Händen

Verkauf    Vermietung    Verwaltung
Beratung    Finanzierung 

Schnorrenberger Immobilien Gruppe

    Vermietung    Verwaltung
B     Finanzierung 

Kaiserstraße 25                 Tel. 02 11 – 5 80 50 50              info@schnorrenberger.de
40479 Düsseldorf              Fax 02 11 – 5 80 50 580            www.schnorrenberger.de
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Mitgliedschaften

•  RDM Ring Deutscher Makler •  Düsseldorfer Immobilienbörse
•  Westdeutsche Immobilienbörse •  DAVE Deutscher Anlage-Immobilienverbund
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Erscheinungsweise:
3-monatlich – kostenlos

www.facebook.com/CasaNovaImmobilienzeitschrift
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Abkürzungen in den Immobilien-

Angebotsanzeigen:

BK Betriebskosten

DG Dachgeschoss

DHH Doppelhaushälfte

EBK Einbauküche

EFH Einfamilienhaus

EG Erdgeschoss

ELW Einliegerwohnung

ETW Eigentumswohnung

GE Geschäftseinheit

HP Hochparterre

JNM Jahresnettomiete

k.A. keine Angabe

KM Kaltmiete

kWh/m2a Heizenergiekennzahl in Kilowatt-
stunden je Quadratmeter und Jahr.
Energiebedarfs- oder Verbrauchswert 
aus der Skala des Energieausweises.

MFH Mehrfamilienhaus

MKM Monatskaltmiete

MM Monatsmiete

Nfl Nutzfläche

NK Nebenkosten 

NKM Nettokaltmiete

OG Obergeschoss

REH Reihenendhaus

RMH Reihenmittelhaus

TG Tiefgarage

WE Wohneinheit

Wfl Wohnfläche

WM Warmmiete

Vom Scheitel bis zur Sohle perfekt gestylt! 
Ganzheitliche Gestaltungskonzepte kreieren charaktervolle Wohnräume

(epr) „Wenn das Äußere stimmt, wächst das Innere nach“, sinniert
ein gut gebräunter Jürgen Vogel im Kinohit „Keinohrhasen“. Auch
wenn diese These hinterfragungswürdig ist, lässt sich kaum leug-
nen, dass optische Reize ihre Wirkung auf uns Menschen haben:
auch im Bereich der Einrichtung!

Ob  Teppich, Parkett oder Tapete – die Möglichkeiten, sein Zu-
hause zum Wohlfühlort wer-den zu lassen, sind geradezu unend-
lich. Um in dieser Auswahl nicht die Orientierung zu verlieren, hat
das Unternehmen Jordan unter    der Marke JOKA fünf farborien-
tierte Themenwelten – von „Nordischer Charakter“ über „Ele-
gante Erscheinung“ bis „Weltoffene Akzente“ – geschaffen, die
Design und Atmosphäre perfekt kombinieren. 

Mehr im Internet unter: www.joka.de

Foto | epr / JOKA



              

           

           

               

                

           

               

         

            

       

unsere Ausstellung ist geöffnet: MO - FR von 10:00 - 18:00 Uhr 

und selbstverständlich nach Vereinbarung.

In der Krim 12, 42369 Wuppertal - Fernsprecher: 0202.464619

Mail: info@heyden.de  - web: www.heyden.de

komplette Bäder
mit Terminplan
zum Festpreis

mit Fliesen
mit Farbe
mit Licht
mit Stil
mit Funktion

einfach begeisternd
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Heute schon an 
morgen denken!

www.wsw-online.de/sonnenstrom

Sie möchten umweltfreundlichen Strom selbst erzeugen und 
das ohne eigene Investition? Mit WSW Sonnenstrom erhal-
ten Sie eine individuelle Photovoltaikanlage und Planungs-
sicherheit bei den Energiekosten von morgen � auf Wunsch 
100% CO -frei.

WSW SONNENSTROM
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